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佛山行业社群运营模式

生成日期: 2025-10-09

假如你所在的领域竞争激烈，你直接让用户付费是很困难的，因为没有信任感，而社群就是建立信任感，
把关系一点一点变强的工具，随着大家去做一件共同的事，你与用户们的信任就建立了。所以社群要怎么定位，
取决于你的产品是属于什么领域的，这个领域的人关心什么，特别是他们一直想做什么却又坚持不下来的，比
如跑步读书写字练歌等普适性的，还可以是记10个单词、记住1条理财常识等垂直型的。例如区块链类的社群，
像三点钟什么的就不说了，它们经常造势刷圈，大家也都很熟悉了。我比较喜欢的一个是“区块链场景实验
室”，这个群的定位就是“一起研究区块链的应用场景及技术”。在运营社群的时候要设置入群门槛，能够提
高社群的质量。佛山行业社群运营模式

社群拉新就是扩展弱关系。社群拉新的方法有很多种，常见的就是裂变营销。但是这个至多是术，是一种
玩法。也就是具体怎么做的问题。这个讲过很多了，也就不打算再赘述了。既然社群是一种连接关系的存在，
目的是为了形成社交关系。所以社群拉新就是不断地去扩展关系，当然在这一阶段的时候，彼此间的关系只可
能是相对较弱的。线上社群和线下社群，至大的区别主要是载体的不同。线下社群以空间作为载体，而线上社
群则主要以时间作为容量。所以才会有用时间换空间这样的概念，也是很多的互联网产品想要实现的目的：杀
时间。再则，在流量红利过去的客观环境下，已经不存在一种玩法（包括被推崇的裂变营销）可以实现非常快
速的流量增长了。那种一夜刷屏、几天裂变多少的历史级案例，一来在存量时代已经很难发生了；二来对于你
来说，其实也没有太多可参考的意义（毕竟资源各方面都是无法比拟的）。佛山行业社群运营模式社群运营的
关键是什么呢?

在移动互联网时代，实体美业门店如何才能脱颖而出？怎样才能与顾客建立起联系与信任，维持长期稳定的关
系？社群无疑是当下非常简单而行之有效的方式之一。美业门店该如何做利用社群做营销呢？什么是社群运营？
社群的本质就是推销渠道，把人聚集在一起，卖货给他们，赚钱=流量x转化率x客单价。简单来说，就是通过
策划话题、活动让社群用户活跃起来，塑造社群价值，培养用户信任度，接着在群里谈成交、转化，然后让用
户传播，并带动更多人来消费的过程。

在大家都在研究炒币的时候，理性思考的人更想去研究“区块链技术有哪些应用场景”，所以他的群很快
就满员，至于扩展至1群2群这些就看他愿不愿意了，目前我所在的群是很积极活跃的。再比如京咖会，算是培
训类社群中比较厉害的了，当时号称“1个月帮京东商家上首页”，他们的定位就是“一起做好京东店铺”，会
员皆为京东的商家或运营人员，品类涉及也较为齐全，但是后期由于缺乏足够的互动，社群名存实亡(当时的入
群价格接近千元，送一套京东运营系列课程)社群运营需要什么工具？

什么样的业务适合做社群运营？盲目从众不可取，做事前先想好自家的业务适不适合做社群运营。做社群
的目的就是转化变现，自家的业务究竟适不适合通过社群来提高转化，实现变现呢？直接的方法就是看竞品，
是否有成功的案例，以此来验证。如果还没有竞品入场或者无法获取竞品信息的话，我这边总结了适合做社群
的三种特征，只需符合其中任意一个特征即可：高的利润，比如：护肤品、保健品等高频次购买，比如：零食、
课程类产品等高决策成本，(在购买产品或服务时，由于选择太多，需要花费时间和精力来挑选，做决定的产
品)，比如：服装，电子产品等。如何延长社群运营的生命周期?佛山行业社群运营模式
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社群运营的目的就是转化变现。佛山行业社群运营模式

社群营销促活，培养意识。把顾客和准顾客都当成我们下一批交易的准顾客，每周推出一期活动。每天由
专人负责通知优惠活动、播报下单战报、发放彩蛋，使群内会员可以一手了解优惠信息，还可以在群内随时咨
询和下单。“社群营销+会员运营”的重点是每周有固定福利，不定期有机动福利，形成习惯，每周登录店铺了
解当周活动：活动亮点需要蹭热点、蹭节日，借势去推广，每出现一个热点，都是一次宣传的热点，以此来吸
引或促进消费者购买商品，对提高客单量、客单价、复购率都有一定的好处。当然，品质是口碑产生的关键：
任何形式的商品售卖，到了售后环节都是要考验品质的。在这一点上，用户角度上看很简单，你买的东西好，
我下次可能还会继续来买；你买的东西不好，我不但可能要把这次购买的东西退掉，下次也不会再来了。产品
是根本，这点上没有捷径。佛山行业社群运营模式

广东银企科技有限公司拥有广东银企科技有限公司是一家以新技术、数字化服务为驱动的科技公司。公司
通过敏捷开发、分布式架构打造“大前台、小中台”的创新业务运营模式，深度挖掘企业需求，充分发挥技术
服务优势，对接银联、银行和微信资源接口，为企业提供高效、便捷的综合服务。等多项业务，主营业务涵盖
软件开发，企业微信，智慧考勤机 ，社群运营。公司目前拥有专业的技术员工，为员工提供广阔的发展平台与
成长空间，为客户提供高质的产品服务，深受员工与客户好评。广东银企科技有限公司主营业务涵盖软件开发，
企业微信，智慧考勤机 ，社群运营，坚持“质量保证、良好服务、顾客满意”的质量方针，赢得广大客户的支
持和信赖。公司力求给客户提供全数良好服务，我们相信诚实正直、开拓进取地为公司发展做正确的事情，将
为公司和个人带来共同的利益和进步。经过几年的发展，已成为软件开发，企业微信，智慧考勤机 ，社群运营
行业出名企业。


